Den basta saljaren, sid1 [1]
maste vara grym pa flera olika saker Whw . biz4you. se

Ett utmarkande drag hos de allra basta sdljarna ar att de alltid satter upp
olika mal som de arbetar mot. For att sakerstilla att de nar sina mal skapar
de en handlingsplan som ser till att de ndr dem.

Varje vecka
Den basta séljare satter upp nya mal varje vecka,
» Hur manga kontakter ska jag ta?
» Hur manga besék ska jag géra?
» Hur manga avslut ska jag géra?
» Hur mycket ska jag salja for?
Sa lange du som saljare dkar dina kunders mervérde, l6ser deras problem och
hjalper dem att nd ett battre resultat, spelar det ingen roll pa vilket satt du
saljer.
Disciplin
De bésta saljarna avviker aldrig fran sin plan efter det att de satt sina mal, de

levererar alltid. Varje aktivitet bockas av pa listan [handlingsplanen] som
uppdateras varje kvall.

Planering

Den basta sdljaren avsatter tid for att planera. Det kan t ex vara att
dokumentera, ringa, bearbeta ndgot, slutféra ndgot eller reflektera dver ett
mote med en kund.

Den basta saljaren
Det ar forst nar du inser och forstdr att om du ska bli en stjarna - kravs det
att du blir minst lika bra,
» i telefon som den basta telefonsaljaren.
» pa att bemota folk och sdga ritt saker som den basta direktforsaljaren.
» pa att knyta nya kontakter och referenser som den bésta natverkaren.
» pa kundbesdken som den bésta uteséljaren.

» pa att ge 100 % service som den basta butikssaljaren.

» pa att utveckla kunderna som den basta Key Account Managern.

Det finns inga genvagar till succé
» Det &r bara en frdga om intelligens och uthallighet.

» Den som tranar mest blir bast.

"Alla saljare ar precis
lika mycket varda”

- Max Soéderpalm, saljcoach
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