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En duktig siljare 4r avgdrande for foretagets verlevnad, utan dessa hjiltar stannar Sverige. En siljare
ska bry sig om sin kund, visa kunskap och engagemang for sin produkt., ha en empatisk forméga att
lyssna pa och ldsa av méinniskor samt en strukturerad metodik for att komma till ett avslut som gynnar
bida parter.

Arets 68 unga entreprenorer genomgar ett ettirige triiningsliiger som avslutas med Svcriges tuffaste
tentamen for unga siljare. De viljer ut en produke, ringer upp och bokar in ett méte, skickar bekrif-
telsebrev, mailar "heads up’, skriver en strukturerad siljplan pa ca 20 sidor och haller ett 30 min langt
siljmote med behovsorientering, presentation av [6sningar, forhandling, avslut och utvirdering.

Arets siljare har till fullo bevisat att hon motsvarar samtliga egenskaper och kriterier den bista siljaren
ska ha. Hennes styrka dr hennes fdrméga att skapa ett behagligt klimat dir hon lyckats kombinera en-
treprendrskap med kundvérd. Hon lotsar kunden genom siljprocessen och far honom att kinna sig
trygg med siljaren och hennes produke, frin inledning till avslut.

Fanny Lavré har varit en nyckelspelare i foretaget The Fresh Company UF under det gangna verksam-

hetsaret och visat upp exceptionella siljaregenskaper och har dirfor i tuffaste konkurrens blivit utsedd
till rets siljare 2014 pa ProCivitas Privata Gymnasium i Helsingborg.
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