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Alla méten ser olika ut s8 du ska se nedan disposition som en hjalp till att
planera din egen disposition.

Som vanligt pd alla saljméten ar det behovsorienteringen som &r viktig. Det

ar i den som du far fram vilket behov kunden har fér att darefter kunna pres-
entera en eller flera méjliga I6sningar.

min  aktivitet

1 Lite 16st snack om vad som helst.

1 Presentation av dig, féretaget och annat som behdvs.
10 Behovsorientering [stalla éppna fragor till kunden].

2 Sammanfatta vad kunden berattat for dig.

4 Presentera l6sning/-ar.

1 Sammanfatta din/dina olika 16sning/-ar.

4 Férhandling om pris, kvantitet, leverans , service och liknande.

1 Sammanfatta villkoren.

2 Avslut [be om order].

1 Sammanfatta vad ni kommit fram till.

2 Forstarkt kdparens mentala bild av kdpet.

1 Tack och adjé
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Efter moétet ska du muntligt utvardera ditt saljmoéte.

I en bilaga till din saljplan utvarderar du din insats utifran ett antal olika
aspekter och ger férslag pa hur arbetet kan férbattras. Du ska dven bedéma
din egen férmaga.

Bilagan lamnas in tva dagar efter ditt saljméte.
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