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Den 27 februari 2008 var 11 av skolans féretag pa SHIP och gjorde en
presentation samt blev intervjuade av en jury efterdt. Har nere &r deras olika
frdgor som de fick bevara.

Cibus UF
[erbjuder egenutvecklad kokbok]

1.Vilken &r er malgrupp?

2.Hur tog ni fram recepten?

3.Vad var orsaken till er organisationsféréandring?
4 .Vilka &r era sponsorer?

5.vad &r deras kick-back?

6.Hur ska ni géra med era produkter i framtiden?
7.Vad har ni for ekonomi?

8.Hur séljer ni er produkt?

Effekt UF

[erbjuder webbaserade kvalitetsundersékningar]

1.vad har ni for framtidsplaner?

2.Varfér inriktar ni er pa smaforetag?
3.Hur finner er kundgrupp er tjénst?

4 .Hur sakra &r matresultaten hos er tjanst?
5.Vilka medarbetare har ni?

Live Green UF
[erbjuder halsband dar dverskottet ska plantera appeltrad i Nepal]

1.Hur kom ni pé idén?

2.Hur hittade ni er produkt?

3.0m, pa vilket satt ska ni utdka ert sortiment?

4 .Har ni funderat pd att sédlja ndgon anpassad produkt till
killar?

5.vad kostar ert halsband?

6.Har ni kontaktat 3terforsaljare, t ex Glitter?

7.Vad ska ni gora i framtiden?

MiniFlat UF *
[erbjuder den portabla plattdngen DuoMatic]

1.Hur fick ni kontakt med er leverantér?
2.Hur manga DuoMatic har ni salt?

3.Vad har ni fér TB?

4 .Vad &r det som ar unikt med er produkt?
5.Hur ténker ni fortsitta att marknadsféra er?
6.Ar ni aktiva p& marknaden?

S.T.AT. UF *
[erbjuder egenutvecklad kalsong med kondomficka]

1.Hur har ni raknat fram ert pris?
2.Varfér sitter kondomfickan dar den &r placerad?
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ProCard UF
[erbjuder rabattkort till ungdomar]

1.Ska ni fa med flera féretag?
2.Vad skiljer er fran andra rabattkort?

ProjectSouth UF *
[erbjuder webbaserad evenemangskalender]

1.Hur samlar in alla olika evenemang?
2.Hur, och till vem séljer ni annonser?
3.Vem &r er malgrupp?

4 .Vilken geografisk spridning har ni?
5.vad har ni fér ekonomi?

BeltBag UF
[erbjuder egeutvecklad vaska av begagnade bilbalten]

1.Vem ar er malgrupp?

2.Vad har ni for TB?

3.Vad har ni for tillgangar?

4 .Hur 18ng tid tar varje vaska att tillverka?
5.N&r ténker ni ldgga ut delar av er produktion?

PlayiT UF
[erbjuder pedagogiskt kortspel med fokus pa hjarngympa]

1.Hur fungerar er produkt?

2.Vem har anvéandning av er produkt?

3.Kan ni producera ert spel sjalv?

4 .Har ni exklusivt avtal for Sverige/Norden?
5.Hur manga spel har ni salt?

6.Vem har sponsrat er?

7 .Hur mycket har ni utvecklats som individer?

Cherish UF

[erbjuder webbaserad traningskalender]

1.Hur kom ni p& idén?

2.Hur fungerar er tjanst?

3.Vilka ar era kunder?

4 .Vilken hjalp finns att f8 om du inte &r aktiv?
5.Blir man utpekat om man &r sl6?

Dettori UF
[erbjuder egenutvecklad kombivaska]

1.Hur kom ni pé idén?

2.Hur ser ert samarbete med Baron ut?
3.Har ni erhallit 16ften fran ndgra detaljister?
4 .Vad kostar varje produkt att producera?
5.vad ar ert TB?
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