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Intervjufragor,
ger en storre forstaelse for ditt foretag

Den 3 mars 2010 var 12 av skolans foretag p& SHIP och gjorde en
presentation samt blev intervjuade av en jury efterdt. Har nere &r deras olika

frdgor som de fick bevara.

Rise’N’Shine UF
[erbjuder egenutvecklad energidrink]

QUTRAWN

On The Go UF

. Hur har er grupp utvecklats?

. Hur har ni kommet fram till fsg siffrorna i er rapport?
. Kommer ni driva vidare detta foretag?

. Hur kommer ni att finansiera detta?

. Satsar ni pd att ta in er pd stormarknader?

. Har ni varit i kontakt med livsmedelsverket?

[erbjuder portionspasar med kaffe]

PR WNH

United UF *

. Hur tanker ni marknadsféra er till hotell?

. Har ni patent pa er produkt?

. Tanker ni sélja in till stora kedjor?

. Varfor ska vi valja er produkt framfér snabbkaffe?
. Vad ar det viktigaste med entreprenérskap?

[erbjuder egenutvecklad strumpa med tryckknapp]

1.
2.
3.

Clay UF *

Ar det inte svart att fatta beslut nar ni &r s manga i ftg?
Hur lyckades ni salja in era strumpor till Stenstréms?

Ni ar det tredje ftg som pratar om att skapa en snackis.
Varfor tror det ar det basta sattet att marknadsféra sig
pa?

. Vilket ar ert segment och varfor?
. Planerar ni att driva ftg vidare efter UF?

[erbjuder bakteriehdmmande "gegga” till elartiklar]

oaounhWwWw N

. Hur har ni hanterat konflikter i gruppen?
. Hur ska ni fortsatta umgas privat nar ni driver féretaget

vidare?

. Vilken &r er malgrupp?

. Hur arbetar ni praktiskt med er férsaljning?

. Hur ska ni uppna era ekonomiska mal?

. Hur beméter ni konkurrensen pa marknaden?

Boysenberry UF *
[erbjuder egenutvecklad knastrumpa med brodyr]

OOUVRARWN

. Hur jobbar ni med er gruppdynamik?

. Vem kom pa designen?

. Hur ska ni fa fler aterforsaljare?

. Hur ska ni ta betalt for er arbetstid?

. Ska ni 6ka priset mer?

. Hur goér ni om det blir en stérre order, 1000 st?
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Shape Up UF *
[erbjuder bh-clips]

. Hur hittade ni er produkt?

. Har ni monsterskyddat cllpet?

. Hur hanterar ni kommande konkurrenter?
. Hur far jag i clipet snabbt?

. Vad kostar clipet?

. Ar ni ensamma i Sverige med er produkt?
. Varfor ska kunden valja er?

. Hur ska ni g vidare?

oONOUVh~hWNE

T UF
[erbjuder egenutvecklade teer]

. Ar effekterna ni ndmner bevisade genom forskning?

. Nar berédknar ni att g8 plus?

. Hur har det gatt i gruppen?

. Hur har det gatt att sarskilja UF fran att ni ar vanner?

. Hur ténker ni marknadsfora er?

. Hur ska ni klara framtiden d& ni m&ste producera
avsevart mycket mer te?

. Ar det bevisat att den drar ut tungmetaller?

. Hur pass fungerar den mot diabetes?

. Vad skiljer er fran era konkurrenter? Det finns ju andra
halsoteer och grdna teer?

OON OUTRhWNEH

Feel LIP UF
[erbjuder egenutvecklat serat for l[apparna]

. Vad tar ni betalt fér er produkt?

. Vad ar ert TB?

. Om ni tar er ut pa marknaden och slar stort,
behéver ni anstélla fler da?

. Vad menar ni i er rapport att ni ar "bast"?

. Hur kommer ni in pa Lifes marknad?

. Var kommer bivaxet ifran?

. Hur gér man bivax?

. Hur ska ni séalja via er webb?

coNouh, WNH

OUCH! UF

[erbjuder egenutvecklad pillerhdllare i silikon]

. Var tillverkas er OUCH!

. Hur ska ni marknadsféra den?

. Varfor kommer foérsaljningen bara att 6ka och 6ka?
. Vilka stader ska ni fa ut den i?

. Vilka ar era hot?

. Vilka ar era konkurrenter?

. Hur ska ni fa ut den pd marknaden?

. Hur ska ni fa ut den p3 den internationella marknaden?
. Hur snabbt ska det ske?

10. Vvar &r ni om tvad &r?

11. vilka butiker &r ni i forhandling med?

12. Hur kom ni p3 idéen?

13. Vilken &r er malgrupp?

OONOUTPWNH
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Orange UF
[erbjuder egenutvecklad energidrink i brustablett]

. Beratta mer om er produkt!

. Vad innehaller den?

. Har ni sdlt pa era event?

. Ar den godkénd av Livsmedelsverket?

. Kan ni tanka er att endast tjdna pengar pa era event?
. Hur ska ni marknadsfora er i resten av Sverige?

. Vilka problem har uppstatt i gruppen?

. Hur ska ni gora fér att driva ftg vidare i framtiden?

oONOUVh~hWNE

Gardavo UF
[erbjuder egenutvecklad portmonna med inbyggt larm]

1.Hur kom ni pa idén?

2. Hur ser ni pa era kostnader som &r relativt hoga?
3. Var &r ni om tva ar?

4. Bidrar ni till att skapa radsla?

5. Gar larmet att anvénda tva ggr?

6. Hur fann ni er leverantdr?

RiskFree UF *
[erbjuder egenutvecklad pinne som mater av droger i din dryck]

1. Planerar ni att sélja direkt till privatpersoner?
2. Nar beraknas er produkt nd marknaden?

3. Hur mycket kommer en drinkpinne att kosta?
4. Hur ska ni marknadsféra er?
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