. o
Intervjufragor,
ger en storre forstaelse for ditt foretag

Onsdag den 29 februari 2012 var 30 av skolans féretag pa IDEON i Lund och
gjorde en presentation samt blev intervjuade av en jury efterdt. Har nedan

finner du deras olika fragor som de fick bevara.

Fruit Web UF *
[erbjuder egenutvecklade nat som fangar upp frukt som faller]

QUAWNH

2.0 UF

Hur ar det att vara VD?

Hur ar det att driva ett UF-foretag?

Hur har ni sdlt er produkt?

Hur m&nga har ni salt?

Vad ar kostnaden for er produkt?

Hur anvander ni er utav foretagets konkurrenter?

[erbjuder studiehjdlp med kvalitetssdkrade larare infor hogskoleprovet]

PWNE

Vad har ni for garantier?
Vad har varit er stérsta motgang?

. Vad har varit er stérsta utveckling?
. Vilka andra krav har ni pa lararna?

Take Cover UF
[erbjuder egenutvecklat sadelskydd till vespor]

PN AWNE

Vad ar produktpriset utdt?

Vad ar produktkostnaden?

Har ni ndgra konkurrenter?

Hur har det gatt med er webbshop?

Varfér har ni specialiserat er pa Nordvastra Skane?

Hur ser framtiden ut?

Passar den for alla mopedsaten?

Var gér man skyddet efter att det regnat och blivit blott?

Mademioselle et Monsieur UF
[erbjuder egenutvecklad kladcollection]

1.
2.
3.

Hur ser framtiden ut?

Hur ska ni salja for att f& omsattning for 16nen?

Ni har ju splittras och blivit ett nytt féretag och inte haft sa
mycket tid men &ndd kommit valdigt 18ngt, hur gick detta till?

4. Vem &r er slutkund?
5. Vad far ni inspirationen ifran?

Raw Creations UF *
[erbjuder egenutvecklad vaskcollection]

1.
2.

Hur kan ni bara ha salt tjugofem véaskor?
Ni kommer inte sluta med detta, eller?
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SecondhandNotes UF
[erbjuder egenutvecklade kollegieblock av returpapper]

Hur ska ni marknadsféra detta utanfor HBG?
Vad ar kostnaderna for att ta fram blocket?
Hur ser samarbetet ut med foretag?

Vad kostar ett block?

Hur kom ni fram till namnet?

Hur ser er framtid ut?

Hur marknadsfér ni er?

Hur ser samarbetet ut med designerna?

PNOUNAWNE

Case UF
[erbjuder egenutvecklat skydd till cykelkorgar]

1. Har ni tankt att produkten ska vara en sommarpresent?
2. Nér planerar ni att starta AB?

3. Har ni direktkontakt med ert produktionsféretag i Kina?
4. Vilken vinstmarginal far ni respektve era aterforséljare?
5. Hur kom ni pa er idé?

Hotspot UF
[erbjuder egenutvecklat och digitalt resemagazin]

1. Har ni tagit bilderna sjalv?

2. Vad coolt att Kullaflyg tog kontakt med er!
3. Hur séljer ni er produkt?

4. Hur sker era uppdateringar?

DUST-IT UF
[erbjuder en engdngshanske som tar bort damm]

Hur miljévanlig ar er produkt?
Har ni sdlt ndgot &n?

Vilken ar er nisch?

Varfor vi har valt att starta HB?
Ar det er egen idé?

UuhWNH

TouchDown UF *
[erbjuder en egenutvecklat grytunderlagg i silikon]

Ar materialet frén restprodukter?

Hur ska ni finansiera produktionen?

Tillverkningspris?

Butikspris?

Hur har ni fungerat som grupp?

Varfér har det tagit sa 1ang tid att fa fram en produkt?

QUuAWNH

Appex UF
[erbjuder egenutvecklad app]

1. Hur ska ni lyckas med er marknadsféring?
2. Hur manga nedladdningar behévs for att fa ldnsamhet?
3. Hur tar ni fram era applikationer?

Chris Hansson ©
créateur des entrepreneurs www.bizdyou.se


http://www.biz4you.se
http://www.biz4you.se
http://www.biz4you.se
http://www.biz4you.se

Intervjufragor, id3 6]
ger en storre forstaelse for ditt foretag www. biz4you.se

Fix It UF
[erbjuder ett kit for att reparera repor i billack]

Hur gér ni med sociala avgifter?

Raknas ungdomarna som anstallda eller egna féretagare?
Vart har ni képt in era produkter?

Varfér ar produkten unik?

Hur kanner ungdomen sig trygg i férsaljningsarbetet?

ubhWNH

efter9anUF
[erbjuder egenutvecklad och webbaserad syokonsulent]

Hur gor ni med sociala avgifter?

Hur ser framtiden ut efter UF?

Hur fungerar er gruppdynamik?
Kommunicerar ni bara via webben?
Kostar det ndgonting for anvdndarna?
Har kontakt med sponsorer?

QUAWNH

Vivencia Coaching
[erbjuder en coaching till ungdomar som vill tjana pengar till klassresa]

Ni vill bli AB foéretag, vilken klass gar ni i?

Hur far ni era kunder?

. Ni jobbar med ungdomar, har féréldrar och ldrare ndgot med
det att géra?

. Hur far ni in pengar?

A WNE

DemoExperten UF *
[erbjuder produktdemonstrationer i kombination med marknadsunder-
sbkningar i butiksmiljo]

Debiterar ni for lite?

Hur ser framtiden ut, vad ar nasta steg?

Fokuserar ni pa ett brand eller en kedja?

. Vad ligger till grund for att det har gatt s bra for er?

PWNE

Entrance UF
[erbjuder en webbplats med inspiration fér entreprendrer, innovatérer &
inspiratorer]

1. Hur marknadsfér ni er?
2. Hur har ni kommit i kontakt med Isolina Fedel, Blondinbella &
Joakim Jardenberg?

Refine UF
[erbjuder multifunktionellt rengéringskit till plattskarmar]

Vad ar det for medel i er produkt?

Hur ndr ni ut till era kunder?

Hur kommer det sig att ni bytte produkt?
Varfor vi valde den har?

Hur stor &r er vinstmarginal/TB?

UuhWNH
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Silicover UF
[erbjuder silikonlock fér hallbar matférvaring]

Vad kostar era produkter?

Hur ska ni utveckla era hemmaparty i framtiden?

Ska ni fortsatta med féretaget?

Hur utvecklas ni av varandra?

Hur marknadsfér ni er hemsida?

Finns identisk produkt att képa ndgon annanstans i Sverige?
Varfor bytte ni affarsidé?

NoOUhWN =

AdWorld UF
[erbjuder marknadsféring via Google AdWords]

Hur kom ni in i den har branschen?

Hur marknadsfor ni er, anvander ni telefonférséaljning?
. Hur gor ni med prissattningen?

. Hur anpassar ni er efter olika dldersgrupper?

PWNE

Consense Marketing Research UF
[erbjuder marknadsundersdkningar mot ungdomar]

Vad har ni lart er under UF?

Vilka motgangar har ni haft?

Hur nar ni era kunder?

Hur vet kunden att ni har ett represantivt urval?
Hur delade ni in rollerna i foretaget?

Kan ni ndgot om marknadsundersékningar?

QUuAWNH

Jobbassistenten UF *
[erbjuder matchning mellan ungdomar och arbetsgivare som sdker ung
arbetskraft]

1. vad &r era framtidsplaner?
2. Hur ndr ni ut till era kunder?

Bitch For A Reason UF
[erbjuder ]

Hur gér ni med sociala avgifter?

Vad tjdnar man per annons?

Riktar ni er till killar ocks&?

Planerar ni att driva vidare?

Hur fick ni idén?

Vad goér ni nar ni driver vidare det nar ni blir aldre?

QUuAWNH

Nomad UF

[erbjuder en reklamtjanst for restaurangverksamheter for att nd ut till en
storre kundgrupp genom vart smartfood - koncept]

1. Hur funkar det med betalningen fér restaurangerna?

2. Hur kom ni pa idén?

3. Hur gér ni i framtiden med vid anslutning av fler restauranger?
4. Hur gor ni med tillstanden?

Chris Hansson ©
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Mawa Photography UF
[erbjuder fototjanster och bildbehandling till unga tjejer]

1. Vad goér ni med féretaget efter studenten?

2. Hur skiljer sig profilfotografering?

3. Vad ingar samt vad kostar prispaketen?

4. Varfér just denna malgruppen?

5. Har ni kontakt med féretag i Helsingborg som skriver ut bilder?

Nanny Pool UF
[erbjuder barnpassning]

Hur marknadsfor ni er?

Hur har ni prissatt er tjanst?

Berdrs ni av ROT-avdrag?

Har era barnvakter utdrag frdn belastningsregistret?
Har ni placerat ut ndgra barnvakter?

Eller ar det ni som ar dem?

Tar ni betalt for resorna?

NoOUhwWwhE

Givet UF
[erbjuder matvaror som presentartiklar dar 25% skanks till cancerfonden]

Vilka motgangar har ni haft?

Vad hander med foretaget efter maj?
. Hur nar ni era kunder?

. Vilket ar ert marknadssegment?

PWN R

UPP UF

[erbjuder foreldsare via egen webbportal]

1. Hur ska ni gora ifall ingen kommer pa era evenemang?
2. Hur tjénar ni era pengar?
3. Hur kommer er idé fungera utanfér "UF bubblan"?

Onlinekuponger UF
[erbjuder egen app med extraerbjudanden]

Vad har ni dragit mest nytta av i er personliga utveckling?
Hur séljer ni in appen sa att flest nappar?

Hur fungerar ert samarbete med Onlinekuponger?

Vad har butikerna fér invandningar?

Har ni tagit fram allting sjalva?

UuhWNH

Linteum UF
[erbjuder en egendesignad linneservett med ett knapphal]

1. Hur mycket kostar en servett?

2. Har ni funderat pa AB?

3. Vad hédnde med er fjarde medlem?

4. Finns den i fler storlekar?

5. Har ni funderat pa att anvénda er tagline mer?

Chris Hansson ©
créateur des entrepreneurs www.bizdyou.se


http://www.biz4you.se
http://www.biz4you.se
http://www.biz4you.se
http://www.biz4you.se

. o
Intervjufragor,
ger en storre forstaelse for ditt foretag

sid6 [6]
www.bizdyou.se

WHITE UF
[erbjuder vaggur designat med valfritt foto]

Hur mycket kostar er klocka?

Vilka framtida marknadskanaler ser ni?
Hur mycket har ni omsatt?

Tanker ni fortsatta med féretaget?

Var tillverkar ni klockorna?

ouhwnhe

Vad gor ni om ni far in en stor order pa t.ex. 100 klockor?
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