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Syftet

Séljaren ska visa att han/hon &r en kunnig och framgdngsrika séljare. En av
de viktigaste férmdgorna hos en saljare &r att komma till avslut. For att
uppnd detta kravs att saljaren kan “ldsa” av sin kund, har god produktkénne-
dom och har en vadl genomtankt saljmetodik.

Genomfdrande
Alla féretagare som stéller ut p& massan och som bar namnskylt & med och
deltar i tavlingen, arets saljare.

Kvalificering

En jurygrupp cirkulerar i masslokalen och agerar méssbesokare. Téank pd att
vem som helst av besdkarna kan vara jurypersoner, s& det géaller att vara pa
alerten hela tiden.

Som séljare &r du foretagets ansikte utdt. Juryn kommer titta efter saljare
som har kunskap om foretagets produkter. S&ljaren bér ocksd vara
malmedveten och ha en god férmaga att representera foretaget.

Final
Efter att juryn beddmt saljarnas agerande i montern kommer de att utse ett
antal finalister.

Finalisterna kommer att traffa en potentiell kund fran jurygruppen.
Séljaren kommer att fa sélja en forutbestamd produkt eller tjénst.

Saljaren kommer under saljsamtalet sdlja varan eller tjansten till kunden,

genom att vacka kundens intresse och 6vertyga kunden om att just denna

vara/tjanst tillfredsstaller kundens behov.

Mal
» Att komma till en avslut/6verenskommelse (kdp eller nytt méte).
» Att f& kundens kontaktuppgifter.

Tid
15 minuter berdknas i tidsdtgang for varje tévlande. Tiden disponeras enligt
nedan. Fem minuter,

» Utgodr sjalva saljsamtalet.
» Avsatts for diskussion mellan juryn och kunden.
» Till feedback frén juryn till saljaren.

Chris Hansson ©
créateur des entrepreneurs www.biz4you.se


http://www.biz4you.se
http://www.biz4you.se

' . o T
Tavlingen arets saljare, sid2 [2]
nar du far kunden att képa av dig Www . bizdyou. se

Juryn beddémer,
Féretaget kommer att bedémas utifran sin férmaga att se samband och kunna
forklara dessa utifran deras vara, deras prissattning och deras marknad.

» Saljarens formaga att lasa av kunden.

» Saljarens kunskap om och engagemang fér produkten.
» Saljarens metodik.

» Séljarens fédrmaga att komma till avslut.

» Séljarens formaga att f& kundens kontaktuppgifter.

"Efter val férrattat arbete
ar vilan angenam”

- Marcus Tillius Cicero
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