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Ratt produkt

Om du ska bli framgangsrik maste du gilla din vara eller din tjanst, annars
kommer du inte orka att arbeta med den under en léngre tid. Men, du maste
géra en vettig analys fére du tar pa dig stora kostnader fér en produkt som
inte fungerar. Din basta van ar ett kritiskt tdnkande. Att fastna for en idé som
inte &ar realistisk far dramatiska konsekvenser.

» Kommer detta att fungera?
» Hur ser en realistisk ekonomi ut?
» Var finns risken?

» Hur ldnge kan jag g@ minus?

Det ar mycket battre att féorekomma problemen an att hamna i en ekonomisk
negativ spiral. Du maste ta bort ditt ego, din stolthet eftersom dessa drar inte
in pengar utan lurar ditt psyke s& du tar dumma beslut och gér dumma afféar-
er.

Lar dig férsaljning

Att sélja ar det basta och roligaste som finns. Att sadlja dina egna produkter ar
naturligtvis annu béattre. Men, nér du inte forstar dig pa vad forsaljning &r och
inte kan de mest elementéra dragen i ett saljméte, lar du inte sédlja manga
produkter.

Nedatgdende spiral

Kunden lar inte dterkomma for att képa av dig igen och han/hon kommer ge-
nerera badwill genom att prata skit om dig, din produkt och ditt foretag. Nar
du inte séljer uppstar panik och du kommer géra allt for att bli av med dina
produkter. D& blir skadan &n stérre och du har hamnat i en nedatgdende
spiral som tyvarr tar dig till varmare breddgrader.

Du ska alltid satta kunden i centrum och undersdka hans/hennes behov. Du
ska inte sélja utan du ska fa kunden att képa av dig. Viss skillnad..

Lar dig hantera pengar

Som foretagare finns inget tak i hur mycket du kan tjana per manad. N&r du
forstar dig pa forsaljning lar du kunna ta ut en riktigt god I6n som du kan leva
gott pa. Tyvarr har flertalet inte koll pd féretagets pengar. Annu vérre blir det
nar du lamnar bort din bokforing, da forsvinner all ekonomiskt incitament.

N&r du far koll pd budget, bokféring och uppfélining pa resultat och likviditets-
nivd har du kolla pa ditt féretag. Nar du har ekonomisk koll pd foretaget vet
du vad som saljer bra och varfor det saljer bra. Med den informationen kan du
skapa utrymme for att salja annu mer.

Enskild firma

Om du har en enskild firma ar det viktigt att du 6ppnar tvd nya bankkonton
som enbart anvénds for foretaget. P3 ett konto samlar du, Idpande, all moms
och 60% av ditt resultat. Da lar du inte hamna i ndgot ekonomiskt problem
baserat pd din administration.
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Saknar realism

Du tjénar pengar genom att arbeta hart och troget med alla dina “mindre
kunder. Det ar klart att du ska leta nya kunder och stérre kunder. Men, nar du
tappar fotfastet och stiger in i nya samarbeten som ar "alltfér” bra utan att
vara realist. Det &r da dina problem bérjar hopa sig.

4

Glém aldrig att det &r flera génger billigare att bearbeta befintliga kunder &n
att skaffa nya kunder.

Vaga forandra

Det finns véldigt manga omraden déar du kan védxa inom ditt eget féretag.
Oftast fastnar du i din produkt, administration och andra tekniska omrdden.
GI6m inte bort att vaxa i ditt ledarskap, inom férsaljning och alla andra entre-
prendriella egenskaper.

Du lar av dina misstag, men lardomen kan bli extra dyr om du inte reagerar i
tid. Om du har en dalig produkt, ett kasst samarbete eller en slo anstélld
maste du vdga férandra. Du maste vaga fordndra i tid. M8nga fastnar i tanken
att det blir battre. Det blir det séllan utan du betalar ett dyrt pris. GI6m inte
bort att planera, agera, reagera, utvardera och reflektera

Utvardera konsekvent

Det ar en hérlig kénsla att se tillbaka pa ett framgangsrikt ar. Du har utveck-
lat din produkt, din férsdljning och dig sjalv som entreprenér. Det ar utvar-
dering som genererar utveckling.

Nar du fastnar i din férsaljning och det blir tungt ar det viktigt att stanna upp
och utvardera. Korrigera en sak at gangen och provar pa nytt. Fraga dina
kunder vad som saknas fér att deras behov ska bli tillgodosett. Kan du
forklara dina egenskaper, dess fordelar och vad dessa innebar for din kund.

Ha ratt fokus

Det &r kul att f& arbeta och tjdna pengar pd din egen idé. Men nér du l3ter
andra konsulter tjana pengar pa saker som du inte orkat ldra dig kommer din
likviditet och foretagets reserver att hammas.

Det viktigaste for dig ar att salja din produkter och tjana pengar. Ibland ar det
svart att hitta balansen. Nar du behéver salja "hela” tiden har du férmodligen
missat att att du ska ha ledig tid for administration, utveckling och utbildning.
Om sa é&r fallet har du kalkylerat med fel antal séljdagar och fel pris pa din
produkt. Sammantaget kan detta leda till att du séljer i fel segment.

Var uthallig

Dina erfarenheter skapar dig som féretagare. Du kommer att misslyckas pa
vagen och du maste lara dig dlska ett nej. Det &r uthalligheten som tar dig
vidare med ett glatt leende aven nar det ar lite tuffare tider.

Det ar dock viktigt att vakna upp till nasta saljdag med en klar blick och ett
vettigt perspektiv.

Lycka till!

Med sunt férnuft kommer du valdigt 1dngt, men néar du blir lat och tar gen-
vagar gar det 3t skogen. Du har bara ett ansvar mot dig sjalv - du ska lever-
era det du har sagt att du ska leverera och du ska leverera med kvalitet.
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