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(Jerkstittande [)inehtsr har ordét

Historia 4r inte en Discovery-dokumentér, mp3-spelare du hade som barn eller det forsta iPhone-
spelet. Historia dr nagot som rort sig, tagits med, med skavanker fran dess forflutna - nagot med
anmérkningsvird historia.

Genom historien har vi forflyttat oss och med har vi tagit oss papper, dokument och bilder - idag tar
vi med oss var laptop. Oavsett vad du tar med dig - we’ve got you covered! Leather & Ellen ger dig
den autentiska kénslan, viaskor med historia. Nidr du bar en Leather & Ellen-viska bar du inte en
viska - du bér historia.

Kénner du dig som en businessman? Kop védskan som den svenska bankern hade over sin axel varje
dag da han gick till jobbet under 1960-talet.

Kénner du dig som en soldat? Kop cykelvidskan som den brittiska soldaten hade med sig vid den
tyska fronten.

Varje viska vi séljer dr genomgangen reparerad, fixad och putsad till dig.

cdther

88[[954, ... a piece of history r
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Ellen Olsson, VD
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Jedther & Elten erljuder lidfisa Tendiga vishor
med histovia Ll [)ig som vifl ha dét snyggaste
forsigning s Sverige

Prodult

Leather & Ellen erbjuder charmiga laderviskor i olika former och storlekar fran 30-talet och framat.
Varje viska har en historia och var ambition &r att fora var och en av dessa vidare. Viskorna vi
sdljer ska drvas och anvindas av generation efter generation. Alla vara viskor é&r tillverkade i dkta
lader och vid leverans dr dessa helt fardiga for att anvdndas manga ar framover. Varje viska
levereras med ett skrdddarsytt dokument som forklarar och visar dess historia och var den varit 1
vérlden. Det skapar mervérde. Vart sortiment stricker sig fran weekend-bags till portfoljer.

Framtagning sker pa foljande vis:

1. Vi koper viskor via loppisar, auktioner och kop- och siljhemsidor. I detta moment Intervjuar
vi den fore detta dgaren, soker pa produktionsnumret och tar reda pa var viskan varit och nér
den anvéndes.

2. Viskorna fors till var samarbetsparner, Mr Carol, dér vi syr om sommar som slitits upp, putsar
upp léadret, byter ut ev. handtag — renoverar dem sa att de kan anvéndas varje dag - varje viska
ska vara redo att anvéndas. Tillsammans med lokala skomakare far vi expertishjélp pa omradet.

3. Matchar viska med kopare - pa méssor eller via var hemsida.

4. Tar betalt.

Att kopa en viska fran Leather & Ellen ska kinnas tryggt och enkelt. Darfor erbjuder vi alltid bésta
service, snabb leverans och enkla betalningsmetoder som ex. I-Zettle. For att sdkerstélla att
produktens kvalité motsvarar Leather & Ellen’s standard samt kundens forvéantningar fljer vi upp
varje kop. Detta resulterar 1 alltid ngjda kunder, och inte minst — merforsiljning — en véska leder till
en annan.
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Vi strivar alltid for miljoméssig perfektion. Varje ar importerar vi svenskar tusentals ton ldder. Detta
innebir stora, knivdjupa sar i miljon. Dessutom skadar det oss ur ett etiskt perspektiv. Skinn- och
laderindustrin medfor utsldpp av manga giftiga &mnen som till exempel arsenik, krom, kvicksilver,
bly, firgmedel och cyanidbaserade kemikalier.

Varje gang konsumenten koper en Leather & Ellen-viska, istillet for en nyproducerad ldderviéska,
bidrar hon till minskade utsldapp och en virld utan kemikaliebaserade forsurningar. Pa sa vis raddar
vi miljon. For varje kilo lader vi sparar, sparar vi d&ven pa var miljo.

Recycling ir viktigt for oss. Atervinningsmissigt har vi det enkelt - vi siljer viskor med ett
sentimentalt mervérde (vilket gor vidskan svarare att slinga). Dessutom bidrar vi miljomaissigt varje
gang vi koper in viskor for upputsning; istdllet for att en vdska med intressant historia sldngs,
hamnar den hos oss och sedan hos konsumenten. Pa sa vis skapar vi en hallbar framtid.

/:R i C.I;'bl!é)/‘l/ A hel kel, |

Vi dlskar UNICEF
Den storsta produktionen av ldder som importeras idag &dr fran U-ldnder. Dér tvingas arbetare

tvingas under katastrofala forhallanden dir bade barn och vuxna vistas i en miljo, besudlad av
oerhort giftiga och hilsofarliga kemikalier samt oftast déliga och osdkra maskiner. Vi motsitter oss
detta och kommer dérfor skiinka 5% av resultatmissig vinst till UNICEF. Vi bryr oss.

unicef
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Marknad

Marknad

Under arhundrade har vi rest, forflyttat oss och tagit med oss saker. Alla ménniskor behdver en

viska. Var marknad bestar av ménniskor som vill forflytta sig med stil. Oavsett alder, kon eller

forfattning.

Var marknad grundar sig frimst pa Oresundsregionen - men varfor sluta dir? Virlden ligger under

vara fotter och vi vill att alla ska fa chansen att inférskaffa sig en Leather & Ellen-viska. Genom

bade direktforsiljning och forsiljning via webb kan vi na ut till en stor malgrupp, men samtidigt

bibehélla den kvalitetssidkra relationen med vara kunder.

Marknadsundersokning

B 1520 21-30 M 31-40

I Nej B <100 <300 MW <500
W 4150 B <s0 B <700 <900
40
80 40
30
60 30
20 40 20
10 20 10
0 0 0
Hur gammal dr du? Ar du intresserad av en Vad dr du villig att
historiefylld viska? betala for en Leather
& Ellen viska?
« Stabil och innovativ organisation o Tunn kunskap kring branschen
o Stark produkt « Fa kontakter inom branschen

« Stor efterfragan
o Miljosnéll produkt
o Produkttrend

0 J

« Kan bli starkt varumirke

o Nationellt som internationellt intresse

 Vintage-trenden svalnar
o Flera marknadskanaler o For hogt pris
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Konkurrens
Vi har inga storre konkurrenter pa marknaden, och konkurrens behover inte alltid vara konkurrens.

Vi ser istéillet mojligheter, business foder business. Istillet for att tdvla mot stora aktorer som
Tradera, Blocket och liknande tjidnster som siljer retrobegagnat, kan vi se samarbetsmojligheter
med dem. Vi dr sannerligen unika.

Marknadsforing

Vi tror pa "word of mouth”. Vara kunder ska kinna samma passion for vara viskor som vi pa
Leather & Ellen gor. Som vi tidigare ndmnt dr vi mycket mana om att vara kunder ska kidnna sig
trygga och nojda vid varje kop. Denna trygghet och nojdhet i kombination med den passion vi
hoppas att alla vara kunder kdnner for varumérket, ska smitta av sig pa vara nykommande kunder.

Sociala medier

Via sociala medier som exempelvis Facebook och Twitter sprider vi var reklamkampanj “History. In
a bag.”. Vi har dessutom kontakt med en nationellt kéind bloggerska med fokus pa mode som har
erbjudit sig att samarbeta med oss dé hon dlskade afférsidén lika mycket som vi. Via bloggen kan vi
direkt komma i kontakt med precis var unika malgrupp — personer som vill hinga nagot unikt dver
axeln.

Reklam

Under aret kommer vi genomfora ett antal marknadsaktiviteter som innefattar reklam. Exempelvis
artiklar om oss i lokala tidningen (HD), reklam via webb, nétverkstriffar och liknande. Varje
Ogonblick av Leather & Ellen ska vara unikt for kunden, det &r det vi siktar pa.

'ZM&&M—MWW@W%MWW%MWW.’”

The bag you're looking at isn’t
your regular bag. It's the bag a
a brain-doctor carried with him
every day on his morning walk
to the hospital (in the 70s).

HISTORY.
IN A BAG.

Each Leather & Ellen bag holds a re-
markable history. The one on your
left has been used by a Swedish
lawyer during the 60s in Stockholm.
So: when you buy a Leather & Ellen
bag; you don’t buy a bag...

This isn’t just a bag. It's a picce
of history!

...you buy a piece of history...

HISTORY. IN A BAG..
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Utan en stabil grund for Leather & Ellen kommer den aldrig blomstra. Ett foretag behover ett recept

med 1dl kunniga foretagsledare, 2dl erfaren grund i form av radgivare samt nagra fa kryddmatt

kérlek for att ta sig vidare. Vi har det perfekta receptet!

Ellen Olsson - VD och energispridare

Ellen Olsson star med bada fotterna pa marken
och ér alltid redo for utmaning. Som tidigare
tavlande i SM ir Ellen ett sdkert kort. I hennes
ndrvaro far man alltid sig ett gott skratt. S& fort
Ellen stiger in i rummet fylls viggarna med
energi, och det dar med den energin Ellen kommer
gora Leather & Ellen till arets foretag!

Ridgivare

Helena Connée - Radgivare

Adam Bogefors - Allgorare och social strateg

Adam Bogefors &r foretagets allgorare, fran
design till marknadsforing - he knows it all.
Adam har, precis som Ellen, tidigare tdvlat 1 SM -
han vet vad han haller pa med. Med ett 6ga, och
ora, for marknad, design och som socialt geni
kommer Adam ge foretaget en framtidsutsikt som
heter duga!

Med maéngarig erfarenhet av juridik, ekonomi och foretagande blir Helena den perfekta radgivaren

for Leather & Ellen. Helena &r glad, positiv och ger inget annat dn bra och korrekt feedback.

Tillsammans med Helena kan vi ta Leather & Ellen till skyarna!

Joseph Carol - Skomakare och liderexpert

Mr Carol &r véar vdg in i branschen. Med flera ar pa nacke verksam som skomakare och

laderreparator har Mr Carol manga lardomar vi kan ta hjélp av. Vi samverkar med Mr Carol for att

fa den bista servicen for vara véskor samt att han antagligen &r sodra Sveriges skonaste skomakare!
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Kortsiktigt: Inom tva manader ska vi ha salt fem viskor.

Langsiktigt: Leather & Ellen ska bli Sveriges ledande retroviskforetag med lonsamhet och
stabilitet. Vi ska uppfattas som ett starkt varumérke och ska genom en fokuserad marknadsforing
véxa dnnu starkare. Ytterligare malsittning &r att 6ka online-nérvaron.

Strategi
Genom att kommunicera riktigt bra budskap till konsumenterna och genom att ladda vart varumérke

sa att vara konsumenter upplever ett 6kat merviarde ska Leather & Ellen’s varumirke stirkas
ytterligare. Vi ska utveckla en webbshop sa att forsiljningen kan 6ka. Genom att marknadsfora oss
péa nya och kreativa vis ska vi synas och sticka ut i mdngden, vilket leder till 6kad f6rsdljning.

Prissittning

“Fattig student” eller "tédt affarsman” — alla som vill ha en unik véska ska ha mojligheten att kopa
den! Dirfor erbjuder vi bade viskor till ligre och hogre pris, medan kvalité och standard ar
densamma pa alla véra viskor. Det som kan skilja viskorna at i prissittningen &r storlek och alder.
Vi siktar pa ett medelpris pa ungefir 800 spann.

Jidsplan

Registrering Marknadsforing  Forséljning Julmissa Forsiljning

Bankkonto Afféarsplan Lansering FB Forséljning Delérsrapport

Byrokrati Fotografering Afféarsplan Arsmote
Marknadsforing Foretagsrapport

Jebwai — fow At My Guni

Forsdljning Forsdljning Forsiljning Forséljning Avveckling eller
Regionala médssan Forberedelser SM vidareutveckling
infor SM
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Sittror (et voliga)

Likviditetsbudget Sep *13 - Maj ’14

Ingdende behallning 0 800 2950
Inbetalningar
Forséljning 1 600 4 800 3200
Sponsring 500 500
Egen insittning 500
Summa inbetalningar 2 600 4 800 3700
Utbetalningar
Varuinkop 400 1200 800
Material 100 300 200
Frakt 100 300 200
Webbsida 650
Maissavgifter 300 400
Missa 300 450
Marknadsforing 250 250
UF-registrering 300
Utbetalning riskkapital 500
Egna uttag 4100
Summa utbetalningar 1 800 2 650 6 650
Utgéende behallning 800 2950
— FK RK TT — TK — R
10000
7500
5000 s
2500
0
—-2500
-5000
1 2 3 6 7 8 9 10 11 12
Viskor

Resultatbudget Sep "13 - Maj ’14

Intikter

Forsiljning 9 600
Sponsring 1 000
Summa intikter 10 600
Kostnader

Varuinkop 2400
Material 600
Marknadsforing 500
Webbsida 650
Frakt 600
Maissavgifter 700
Missa 750
Uf-registrering 300
Summa kostnader 6 500
Resultat 4100

Forsdljning: Vi rdknar med att sidlja 12 viskor
under aret. Genomsnittspris/st 4r 800 kr. Det ger
oss en omsittning pa 9 600 kr.

Nollpunktsvolymen &r 5,8 st.
Nollpunktsomséttning dr 4640 kr. Téackningsbidrag
ar 500 kr/st.

Sakerhetsmarginal i volym &r 6,2 st
Sakerhetsmarginal i % 4r 51,67 %.

Likviditetsbudgeten dr wuppdelad i
treméanadersperioder, under aret i vart eget arbete
foljer vi likviditetsbudgeten med detaljerad
manadsindelning. Anledningen till varfoér vi har
delat upp denna budget i treméanadsperioder ar for
att vi anser att det passar bittre i var layout.

Genomsnittsinkopspris/st dr 200 kr.
Materialkostnader &r 50 kr/st.
Frakt ar 50 kr/st

Vi har valt att skidnka 5% av var vinst till
UNICEF.

10/12



fmdid

Framtiden ligger i vara hidnder. Utover de vanliga framtidsorden (“ljus” och “bra”) kan Leather &
Ellen vara “the next big thing”. Alla ingredienser finns dir; ljus marknad, stor efterfragan, en stabil
organisation, innovativt tidnkande, en lovande finansiell situation, miljomedvetenhet och
framtidstéank.

Framtiden kommer medfora stora fordndringar for Leather & Ellen. Nya produkter kommer att
lanseras i sortimentet (exempelvis planbocker och ldaderanteckningsblock). Med en expansion av
foretaget kommer dven den finansiella situationen fordandras - mer likvida medel kommer spenderas
pa marknadsforing och varuinkop vilket kommer miitta den stora efterfragan.

(e én sikna pa att Qeather & Elten kommer bigga Lilt grund for framlidens mest framgingsiika fovitag!

(Jision

Var vision dr att blir Sveriges starkaste
viskmiarken. Vi ska vara den forsta som
konsumenten kommer till om hon vill ha
nagot snyggt att hinga 6ver axeln.

Mission

Var mission #r enkel och tydlig; att bidra till
mindre miljopaverkan och bittre
arbetsvillkor for arbetare i U-ldnder. En
viska dr ett vacker verktyg som inte ska

besudlas med svett och blod fran
arbetsplatser med daliga forhallanden!

gxecaliue summary
Through time have travelled, we’ve been moving, and bringing the things we like along with us. A
while ago it was animals, today it’s a laptop. Our business-model is simple; sell bags with a history.

We purchase bags from markets and online retro-sites, interview the former owner, cleans the
leather and then sell it with a profit.

The company stands on firm grounds; with two driven and young business partners; many great
mentors with expertise in sales, leather and the market. Leather & Ellen holds a promising financial

situation and a profitable idea. The company is super-green, with a remarkable view and eye for the
environmental situation.

Jedther & Elten isthe future of young eribveprencurship. End of discussion.
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