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Onsdag den 27 februari 2013 var 21 av skolans féretag pa IDEON i Lund och
gjorde en presentation samt blev intervjuade av en jury efterdt. Har nedan
finner du deras olika fragor som de fick bevara.

ADM-partner UF
[erbjuder métesbokning till mindre foretag]

1. Hur far ni IdGnsamhet i er verksamhet?
2. Vilka ar era konkurrenter?
3. Ténker ni fortsatta med ert féretag?

Authentic UF *
[erbjuder egendesignade laderskarp]

1. Hur kan ni 6ka er produktion?
2. Hur sker férséaljning till kund?
3. Hur ser er marknad ut?

4. Hur ser framtiden ut?

Bakelicious UF
[erbjuder smetférdelare till dig som bakar]

1. Vad har varit er stérsta utmaning?
2. Vad &r ert inképspris?
3. Hur &r er kontakt med er leverantér?

Bamboo UF
[erbjuder iPhoneskal i bamboo]

1. Hur gar tillverkningen till?
2. Vad é&r er inkdpspris?
3. Hur bestamdes férséaljningspriset?
4. Hur ska ni skydda er produkt fran efterféljare?
5. Hur skyddar ni er produkt under transport?
6. Forvantat forsaljning i framtiden?
Boltzo UF *
[erbjuder videoproduktion i egen regi]
1. Ar verksamheten lénsam?
2. Marknadsfér ni filmerna eller producerar ni bara dem?
3. Hur ser ni pa framtiden, efter skolan?
4. Vem &r regissor?
5. Hur 18ng tid tar det, i snitt, att géra en film?
6. Vad kostar en film att producera?
7. Vilka ar era konkurrenter?
BootsUp UF

[erbjuder uppblasbara stévelhallare]

Ska ni starta upp AB?

Ska ni salja till hotellkedjor?

Ska ni utdka er produktkatalog?
Nar kan ni lansera nasta produkt?

PWNRH
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Cadeaux UF
[erbjuder egenproducerad box fér rester till restauranger]

Varfor ska era kunder vélja er & inte skapa ett eget Cadeau?
Ska ni starta upp eget foretag direkt efter UF?

Vilken har varit er stérsta motgang?

Har ni haft nagra konflikter?

Vem ar det som styr?

Vad har hant med er fjarde medarbetare?

QUuAwWNH

Culina UF
[erbjuder ungsskalar i silikon]

Finns det andra pd@ marknaden som séljer samma produkt?
Hur ser det ut med rattigheter?

Hur ska ni g vidare med er marknadsféring?

Vad &r ert nasta steg att fokusera pa?

Hur sticker ni ut?

Vad gor er produkt s speciell mot era konkurrenter?

QUAWNH

Dream BIG Magazine UF
[erbjuder livsstilsmagazine till unga entreprendrer]

1. Var trycker ni ert magasin?

2. Beratta mer om er nollpunktsvolym.

3. Kommer ni bilda aktiebolag?

4. Varfér ar ni ensamma i branschen?

5. Har ni gjort rapporten sjalva? Den &r bra mycket bra gjord..
Face UF

[erbjuder spaprodukter]

Hur arbetar ni med direktfoérsaljning?

Varfér jobbar ni endast med direktforsaljning?

Vad ar det for speciellt med just det produktmarket?
Finns det andra marken ni kan jobba med, som ar battre?
Finns produkten redan pa8 marknaden?

Vad kostar den?

Hur tog ni fram priset pa er vara?

NoOUhwhE

Fairy Sense UF
[erbjuder egentillverkade tvadlar med CSR-koppling]

1. Har ni haft ndgra konflikter i ert UF-féretag?
2. Hur ldng &r processen innan er tval blir godkénd av
livsmedelsverket?

Huntley UF *
[erbjuder egendesignade flugor]

Hur saljer ni flugorna?

Hur gor ni med priset om ni fortsatter, med I6ner osv?
Kan jag bestalla ett stort antal med logga till mitt foretag?
Hur kom ni p& namnet?

Vad har ni for konkurrenter?

UuhWNH
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Houseberg UF *
[erbjuder egendesignat armbandsur till herrar]

1. Hur kommunicerar ni med er leverantor?

2. Har ni skrivit n%got kontrakt/avtal med leverantéren?

3. Hur delaktiga har ni varit i processen?

4. Har ni fatt hjalp av nagon i framtagningen?

5. Vilka butiker ska ni finnas i?

6. Vad for typ av butiker vill ni synas i? Varfor?

7. Vad ar ert inkdpspris?

8. Vad har ni for marginal?

9. Hur mycket tjénar aterforsaIJarna pa att ta in er produkt?
10. Var kommer ert namn ifrén?

iCare UF
[erbjuder importerade iPhoneskal med CSR-koppling]

1. Varfor skénker ni bort 25%?
2. Hur stor &r er vinstmarginal?
3. Kommer ni driva féretaget vidare?

iRescue UF
[erbjuder multifunktionellt iPhoneskal]

Om ni ska driva vidare efter skolan ska ni ha HB eller AB?
Vad ar ert inképspris?

Varfor ar just era skal unika?

Vilka konkurrenter har ni?

Har ni tagit fram produkten sjalv?

Kommer det till fler olika mobiler?

Vad hander med priset om ni borjar ta ut I16n?

NoOUhWNE

Scribo Typing UF
[erbjuder utdragbart tangentbord till iPhone]

Har ni patent pa er produkt?

Vad tar ni for pris per enhet?

Varfor fokuserar ni framst p& féretagare och inte privatpersoner?

Skiljer sig priset mellan féretagare och privatpersoner?

Hur har ni prissatt produkten?

Hur fungerar garantin pd produkten?

Var produceras produkten?

Finns den till iPhone 57?

Vad kostade det att ta fram den?

10. vad képer ni in den fér per enhet (efter tull och moms)?

11. vad &r nasta steg?

12. Har ni fragat storre foretag som Kjell & Co. och Elgiganten om de
kan tankas sélja produkten?

13. Hur skyddar ni er mot att andra féretag snor idén?

14. Ager ni réattigheterna?

15. vad har ni fér licens?

PONOUTRWN -
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Studiecoachen UF
[erbjuder laxhjalp till ungdomar och skolor]

Hur gér ni med sociala avgifter?

Hur kan ni halla ett sa Iagt pris?

Kan ni fortsatta halla ett 1agt pris &ven om ni ombildar till AB?
Upplever era kunder det som positivt eller negativt att ni haller
ett 1agt pris?

PWNRH

Studio RMN UF
[erbjuder avancerade webbtjanster till mindre foretag]

1. Vilken typ av foretag &r era kunder?
2. Hur sakerstéller ni vad kunden exakt efterfrdgar?

Various Bottons UF *
[erbjuder egendesignad skjorta med utbytbara knappar]

1. Hur funkar er produkt om ni ska beskriva detaljerat?
2. Hur ser ert samarbete ut med TS?

3. Var far ni knappar ifran?

4. Hur ska ni bilda aktiebolag?

Rush UF
[erbjuder egendesignad funktionell traningstréja]

1. Hur kommer ni marknadsféra er i framtiden?
2. Beratta mer om er produktion.

3. Har ni mdnsterskydd?

4., Ké&nner ni att ni utvecklats till entreprenérer?

IT-grabbarna UF
[erbjuder IT-tjanster till seniorer]

Hur sakrar ni era sociala varden i er personal?

Hur kom ni fram till ert koncept?

Hur marknadsfor ni er?

Hur saljer ni ert koncept?

Saljer alla i foretaget?

Hur kanns det att ha anstéllda?

Hur gor ni med byrakratin och skatter kring anstallda?
Har det varit mycket konflikter inom féretaget?

PN AWNE
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